COLEGIO OFICIAL
DE VETERINARIOS
DE MADRID

¢Por qué un programa de emprendedores
en veterinaria?

En Espana existen un buen numero de centros dentro del
ambito veterinario en los que sus propietarios carecen de
una adecuada formacion empresarial sobre los conceptos
esenciales para crear y mantener su negocio en el
tiempo.

Las dreas de Medicina Veterinaria, Produccion Animal,
Sanidad Animal e Higiene, Seguridad y Tecnologia
Alimentaria suelen agrupar a gran parte de los licenciados
Y, en la mayoria de los casos, el veterinario inicia su
actividad profesional en un negacio propio y sin la
suficiente cualificacion en gestion empresarial, direccion
de empresas, marketing, recursos humanos o gestion
economica y financiera.

Por ello, el ambito veterinario es un sector propicio para
potenciar e impulsar la iniciativa emprendedora ya que

la creacion de negocios especializados es una salida
natural para la gran mayoria de los licenciados en el nuevo
escenario economico.

Objetivo general

Proporcionar las herramientas adecuadas en direccion y
gestion empresarial para crear y consolidar un negocio en
el ambito veterinario.

Promover entre los participantes la iniciativa emprendedora
y superar las barreras que limitan el proceso creativo.
Conocer los instrumentos de financiacion adecuados para
impulsar el proyecto empresarial.

Curso para
VETERINARIOS EMPRENDEDORES

Dar a conocer los fundamentos de la nueva Ley Nacional
de Emprendedores y analizar sus particularidades.

Objetivo especifico

Al finalizar la accion formativa, cada participante sera
capaz de elaborar y defender un plan de negocio especifico
para la creacion de un negocio relacionado con el mundo
veterinario.

Dirigido a:

Veterinarios Colegiados en Madirid y titulares del Carné
Joven del Colegio de Veterinarios de Madrid.
Otros profesionales no colegiados.

Contenidos:

e Empresa y profesion veterinaria.

e Espiritu e iniciativa emprendedora.

e Modelos y tipos de negocio en veterinaria.

e Conceptos de Marketing operativo en el sector veterinario.

e fuentes y redes de financiacion especificas para
proyectos empresariales.

e Estructura del Plan de empresa.

e Requisitos legales en la implantacion del negocio.

e Fundamentos de la nueva Ley de Emprendedores.

Distribucion horaria

4 sesiones presenciales.
1 sesion de tutorizacion en subgrupos seleccionados por
afinidad del proyecto emprendedor.

| MODULO I J

L EMPRESA Y PROFESION VETERINARIA J

Viernes 28 de septiembre

e £ perfil del emprendedor en veterinaria:
conocimientos, actitudes y habilidades necesarias.

e ;Podemos transformar una idea en negocio?: Las
bases y la estructura del proyecto empresarial.

e [ 0s tres pilares del negocio: linea de productos,
competidores y clientes.

e ;Con quién podemos contar?: socios y aliados.

e [ a localizacion del negocio como elemento
diferenciador.

[ MODULO Il

MARKETING OPERATIVO PARA
EMPRESAS VETERINARIAS

Sabado 29 de septiembre

e ;Como definimos el perfil de nuestros potenciales
clientes?

e [ 0s procesos de captacion y fidelizacion de clientes
para el emprendedor en veterinaria.

e Posibles estrategias de fijacion de precios en el
ambito veterinario.

e ;C0mo damos a conocer nuestra cartera de productos
y servicios?: publicidad, distribucion y redes sociales.

e ;A quién compramos? La gestion de compras y
proveedores.



D (moouLov Horario
INSTRUMENTOS PARA LA LSESIC')N DE TUTORIZACION J Viernes de 16 a 20 horas
FINANCIACION DE PROYECTOS Sdbados de 10 a 14 horas
EMPRESARIALES EN VETERINARIA PLAN DE EMPRESA Grupo 1 Fechas: 28 y 29 de septiembre, 5-6 y 19-20 de octubre
Viernes 19 de octubre Duracion: 20 horas lectivas

Viernes 5 de octubre ; ; .
e En subgrupos, se valoraran las diferentes ideas de

negocio de los emprendedores agrupados por campo Plazo de Inscripcion
de actividad. En esta sesion, se trabajard la estructura

e [nstrumentos necesarios para la sostenibilidad de la

empresa: ; Como calculamos ingresos y costes en >
P g g y Hasta completar aforo, 30 plazas maximo.

nuestro negocio? fundamental del Plan de Empresa en cuanto a la
e ;Cudnto necesitamos invertir?: principales definicion de las lineas de producto-servicio, mercado Titulacién

herramientas para lanzar el proyecto empresarial. y clientes potenciales, competidores en el sector, plan
e Soluciones iniciales para la financiacion del proyecto: comercial y operaciones y finanzas. Certificado de asistencia al programa.

fuentes y actores en el proceso emprendedor. e £l resultado alcanzado debe basarse en que el
e [a Ley de Emprendedores: ;como podemos aplicarla emprendedor obtenga un plan inicial para consolidar Precio

nuestro n i0? su idea de negocio.
a fuesto MEdERs 150€ Colegiados Veterinarios de Madrid y poseedores del
m carné joven del Colegio de Veterinarios de Madrid.
PLAN DE EMPRESA Grupo 2 210€ Otros profesionales.
U’UESTA EN MARCHA DE LA EMPRESA Sabado 20 de octubre o
; 2 2 Inscripcion
Sabado 6 de octubre e £n subgrupos, se valoraran las diferentes ideas de
e Andlisis de las limitaciones del negocio antes de la negocio .de los emprendf{qores agrupgdqs por campo El boletin de inscripcion se p.u.ede enviar a traves de la web
T de actividad. En esta sesion, se trabajara la estructura www.colvema.org o al e-mail: cursos@colvema.org
puesta en marcha: tiempos, plazos, etc.
A - o fundamental del Plan de Empresa en cuanto a la

* Legislacion especifica en el campo veterinario: definicion de las lineas de producto-servicio, mercado Informacién

organisDosleiegiisiioaecesaros. y clientes potenciales, competidores en el sector; plan 5 W — .
e Legislacion general aplicable al negocio veterinario: comercial y operaciones y finanzas. Colegio Oficial de Veterinarios de Madrid -

mercantil, laboral, fiscal, efc. e El resultado alcanzado debe basarse en que el (;; M{ags;tcfﬁlgcgl,gg E 5820205 Madrid o
e El cronograma de lanzamiento: como priorizar emprendedor obtenga un plan inicial para consolidar e Sy

actividades en funcion de su importancia y urgencia su idea de negocio.

para el negocio.
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